
Négociation/Vente

 ECTS
3 crédits

En bref

 Forme d'enseignement : Cours magistral & 

Travaux dirigés

 Ouvert aux étudiants en échange: Non

Présentation

DESCRIPTION

Cet enseignement s’intéresse à toutes les bases de 

management et de psychologie en lien avec la négociation 

commerciale dans le domaine du tourisme.

Pour en savoir plus, rendez-vous sur > u-paris.fr/choisir-sa-formation

1 / 1 Informations non contractuelles. Les formations sont proposées sous réserve d'accréditation ministrielle délivrée 
tous les 5 ans.
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